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Vertriebsleiter* / Schwerpunkt Vertriebssteuerung

Als Experte in der Kunststofftechnik ist unser Mandant weltweit bekannt und bietet seinen Kunden ein
umfangreiches Produktportfolio — von Serienteilen bis zu individuellen Speziall6sungen. Erfolgsgarant
sind Qualitat, ein hohes Knowhow — speziell in der Forschung und Entwicklung — sowie moderne
Produktionsanlagen und ein hochqualifiziertes Team. Mit Blick auf Struktur, Effektivitat und Effizienz,
suchen wir eine erfahrene Fihrungspersonlichkeit, die fir das operative Tagesgeschaft die

Vertriebssteuerung verantwortet und fiir nachhaltige Prozessablaufe sorgt.

lhre Aufgaben:

e Sie ibernehmen die fachliche und disziplinarische Fiihrung, Férderung
sowie Weiterentwicklung des ca. 20-kopfigen Vertriebsteams

¢ Im Hinblick auf Standards, Ablaufe, Schnittstellen und das CRM-System
optimieren und koordinieren Sie die Vertriebsprozesse

¢ Die ganzheitliche Planung und Steuerung der Vertriebszahlen fir die
spezialisierten Vertriebsteams liegen in Ihrer Hand

e Durch Analysen und Reportings behalten Sie die Gesamtperformance im
Auge und stehen dabei in regelmaligem Austausch mit der
Geschaftsfiihrung

e Sie halten sich kontinuierlich Gber aktuelle Markttrends auf dem
Laufenden, um sicherzustellen, dass Ihr Team stets am Puls der Zeit
agiert

lhre Qualifikation:

e Sie blicken auf ein betriebswirtschaftliches oder technisches Studium,
alternativ auf eine vergleichbare Ausbildung, zuriick

e Mehrjahrige Erfahrung im Vertrieb und der organisatorischen Steuerung
von Vertriebsteams, Strukturen und Prozessen, idealerweise im
technischen Vertrieb, runden Ihr Profil ab

o lhre Personlichkeit zeichnet sich durch Veranderungsbereitschaft,
Organisationstalent und Durchsetzungsvermoégen aus

¢ In der Schnittstellenarbeit agieren Sie sicher und verstehen es bestens,
verschiedene Teams miteinander zu vernetzen

o |hre Uberzeugenden kommunikativen Fahigkeiten kénnen Sie sowohl in
deutscher als auch englischer Sprache einsetzen

In bedeutender, neu geschaffener Schlisselposition halten Sie die Faden im
Vertrieb in der Hand und bringen das Unternehmen mit Struktur und Blick
Uber den Tellerrand weiter nach vorne.

Interesse?

Dann freuen sich die Personalberater, Frau Anna Vaske und Herr Christian Vaske,
auf thren Anruf. Auch wenn Sie bisher noch nicht konkret an einen Wechsel
gedacht haben, wollen wir gern das Gesprach mit lhnen aufnehmen.

lhre Bewerbungsunterlagen mit dem derzeitigen Jahresgehalt und der
Kindigungsfrist senden Sie bitte unter der Kennziffer 1082402 an die
nebenstehende Adresse. Vertraulichkeit und die Berlicksichtigung von
Sperrvermerken sind selbstverstandlich.

*Der Mensch zahlt, nicht das Geschlecht!
Unser Kunde setzt auf Vielfalt, lehnt Diskriminierung ab und denkt nicht in Kategorien wie etwa
Geschlecht, ethnische Herkunft, Religion, Behinderung, Alter oder sexuelle Identitat.
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Als Dreh- und Angelpunkt in der
Vertriebssteuerung die
entscheidenden Weichen fiir den
nachhaltigen Unternehmenserfolg
stellen
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