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Vertriebsleiter* Norddeutschland

In Europa ist unser Mandant ein markfiihrender Spezialist fiir mobile Videolberwachung und Brandfriiherkennung
mit eigener Alarmzentrale. In der deutschen Tochtergesellschaft werden Kunden aus Bauindustrie,
Abfallwirtschaft, Erneuerbaren Energien, Logistik- und Sicherheitsindustrie beraten und 24/7 betreut. Die
Unternehmensgruppe ist seit Gber einem Jahrzehnt in mehr als 20 Landern erfolgreich prasent, blickt aktuell auf
ein 40%iges Umsatzwachstum zuriick, plant weitere Expansion und den Ausbau der Sales-Aktivitaten. Wir suchen
eine vertriebsstarke Personlichkeit, die mit Leidenschaft und Uberzeugung am Markt in Norddeutschland
strategisch und operativ agiert und dabei das Vertriebsteam erfolgreich steuert und weiterentwickelt.

lhre Aufgaben:

e In Norddeutschland verantworten Sie das strategische und operative
Vertriebsgeschaft und treiben eine erfolgreiche Weiterentwicklung des
Geschéaftes im Rahmen der Vertriebsstrategie voran

e Dabeifiihren Sie fachlich und disziplinarisch ein Team aus Regionalleitern, Vertriebsgebiet Norddeutschland
Key Account Managern sowie Mitarbeitern im AufSen- und Innendienst

e In enger Abstimmung mit der Geschaftsfiihrung erstellen Sie mit Blick auf
den Markt die Vertriebsstrategie und sorgen fir die konsequente Umsetzung

sowie Starkung der Marktposition Vollzeit
e Neben der Budgetplanung und Kostenstellenverantwortung sorgen Sie in

Ihrem Team fiir Vertriebskontrollmechanismen und reibungslose Prozesse
o Mit der Geschaftsflihrung in der deutschen Zentrale in Schortens sind Sie

wichtiger Sparringspartner fiir das europadische Headquarter Zum nachstmoglichen Zeitpunkt
Ihre Qualifikation: Highlight
e Sie bringen eine erfolgreich abgeschlossene Berufsausbildung und/oder Stabile, europaische

Studium im kaufmannischen oder technischen Bereich mit Unternehmensgruppe mit
e Im technisch gepragten Vertrieb mit einer erklarungsbediirftigen erfolgreichen technischen

Produktpalette blicken Sie auf mehrjdhrige Berufserfahrung zuriick, gerne im  Produkten und Dienstleistungen
Bereich Bau, Sicherheitstechnik, Neue Energien oder Abfallwirtschaft
o Als leidenschaftlicher Vertriebler (iberzeugen Sie neben lhrem verbindlichen
Auftreten sowie ausgepragter Kundenorientierung durch lhre
Beratungskompetenz und Verhandlungsgeschick bis zum Vertragsabschluss
e Inder Fiihrung agieren Sie als Teamplayer mit starkem unternehmerischen
Denken und profitieren von lhrer iberzeugenden Personlichkeit
e Sie verfligen Uber verhandlungssichere Englischkenntnisse

Vertriebliche Schllsselposition im bedeutenden norddeutschen Markt mit
Gestaltungsspielraum und hohem Wachstumspotential bei einem der Top-Player
der Branche!

Interesse?

Dann freuen sich die Personalberater Frau Sandra Kierstein und Herr Christian T +49 441/ 77919 - 11

Vaske auf lhren Anruf. Auch wenn Sie bisher noch nicht konkret an einen Wefers & Coll. Unternehmer-
Wechsel gedacht haben, wollen wir gern das Gesprach mit lhnen aufnehmen. beratung GmbH & Co. KG
Ihre Bewerbungsunterlagen mit dem derzeitigen Jahresgehalt und der A G e

26122 Oldenburg

Kindigungsfrist senden Sie bitte unter der Kennziffer 1322309 an die
nebenstehende Adresse. Vertraulichkeit und die Berlicksichtigung von
Sperrvermerken sind selbstverstandlich.

*Der Mensch zihlt, nicht das Geschlecht!
Unser Kunde setzt auf Vielfalt, lehnt Diskriminierung ab und denkt nicht in Kategorien wie etwa Geschlecht,
ethnische Herkunft, Religion, Behinderung, Alter oder sexuelle Identitat.
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