
 
 
 
 

 

 
 Vertriebsingenieur*  

 
Ihre Aufgaben: 
• Bearbeitung von Anfragen unter Berücksichtigung der technischen 

Machbarkeit inklusive der Erstellung von Angeboten und deren 
Nachverfolgung 

• Planung und Projektierung von Automatisierungssystemen 
einschließlich der Auswahl und Konzeption passender Komponenten 

• Enge Zusammenarbeit mit der Entwicklungsabteilung zur genauen 
Prüfung von Kundenspezifikationen 

• Dienstreisen zu Kunden, Inbetriebnahmen, Schulungen sowie die 
Teilnahme an nationalen und internationalen Messen 

• Schnittstellenfunktion zwischen Kunden, Projektabteilung, Produktion 
und Logistik 

 
 
Ihre Qualifikation: 
• Erfolgreich abgeschlossene technische Ausbildung, alternativ ein 

Studium der Fachrichtung Elektrotechnik, Maschinenbau oder 
vergleichbare Qualifikation 

• Mehrjährige Berufserfahrung im Bereich des technischen Vertriebs, 
vorzugsweise in den Branchen Schiffbau, Schifffahrt, Automatisierung 
oder Elektroinstallation  

• Ausgeprägtes technisches Verständnis, kombiniert mit 
kaufmännischen Kenntnissen und Erfahrung in der Projektarbeit 

• Bereitschaft zu einer internationalen Reisetätigkeit  
• Verhandlungssichere Englischkenntnisse, weitere Fremdsprachen von 

Vorteil 
 

Interessante und spannende Aufgaben und Projekte in einem wachsenden, 
technologieorientierten Unternehmen warten auf Sie!  

Interesse? 
Dann freuen sich die Personalberater, Frau Viviane Kuhlmann und Herr 
Christian Vaske, auf Ihren Anruf. Auch wenn Sie bisher noch nicht konkret 
an einen Wechsel gedacht haben, wollen wir gern das Gespräch mit Ihnen 
aufnehmen. Ihre Bewerbungsunterlagen mit dem derzeitigen Jahresgehalt 
und der Kündigungsfrist senden Sie bitte unter der Kennziffer 1142304 an 
die nebenstehende Adresse. Vertraulichkeit und die Berücksichtigung von 
Sperrvermerken sind selbstverständlich. 

*Der Mensch zählt, nicht das Geschlecht!  
Unser Kunde setzt auf Vielfalt, lehnt Diskriminierung ab und denkt nicht in Kategorien wie etwa 
Geschlecht, ethnische Herkunft, Religion, Behinderung, Alter oder sexuelle Identität. 

 

Unser Mandant ist ein weltweit agierender, mittelständischer Lieferant von Überwachungs- und 
Steuerungssystemen. Die Produkte werden am zentralen Sitz im Nordwesten Deutschlands selbst 
entwickelt und gefertigt und erfüllen höchste Qualitätsanforderungen der Kunden. 
Als Mitglied des derzeit dreiköpfigen deutschen Vertriebsteams werden Sie, im Zusammenspiel mit Ihren 
Kollegen, das Gesicht nach außen sein und die Wünsche der nationalen sowie internationalen Kunden im 
Projektgeschäft technisch prüfen und umsetzen. 

 

Einsatzort 

Landkreis Oldenburg 

Beschäftigungsart 

Festanstellung 

Eintrittstermin 

a.s.a.p. 

Highlight 

Dynamisches Umfeld mit der 
Möglichkeit, Themen voranzubringen 

 

bewerber@wefersundcoll.de   
T +49 441 / 77919 – 11 

Wefers & Coll.  Unternehmerberatung 

GmbH & Co. KG 

Unter den Eichen 26  

26122 Oldenburg 
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